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HAR DU EN
AMBASSADOR |

MAVEN?

Over 100 alumner har allerede meldt sig til at

videregive deres viden og erfaringer til stude-

rende, medarbejdere og andre alumner fra Han-

delshgjskolen.

AF SARA GREEN BRODERSEN,
STUDENTERMEDHJALPER
HOS ASB ALUMNI

ASB Alumni har sat ambassa-
dgrprogrammet i gang i lsbet af
2009 for at imedekomme mange
alumners gnske om at dele deres
viden og erfaringer — og ggre det
let for andre fra Handelshgjskolen
at komme i kontakt med nogen,
som har veeret i samme bad, og
som nu har fingeren pd pulsen i
erhvervslivet.

Alumner kan melde sig som
ambassaderer for enten deres

uddannelse, organisation eller
region. Ambassadgrerne kan rad-
give om alt lige fra erfaringer med
deres uddannelse pa arbejdsmar-
kedet og karrieremuligheder i en
bestemt virksomhed til arbejds-
kulturen i et bestemt land.
Desuden er der ogsa noget at
hente for ambassadarerne selv,
som udvider deres netvark og har

mulighed for at give noget tilbage.

Kontakten med ambassadgrer-
ne starter via ASB Alumnis online
community CONNECT og foregar
uden indblanding fra Handelshgj-
skolen.

SADAN BLIVER DU AMBASSAD@R!

Kunne du taenke dig at blive ambassader for din uddannelse, organisation
og/eller region - ligesom Jesper, Christina og Andreas? Det er hurtigt og
nemt:

1. Log pa CONNECT: www.connect.asb.dk (skriv til alumni@asb.dk hvis du
ikke kan huske dine adgangsoplysninger)

2. Gatil "Groups” — "Volunteers” og velg en af de tre
ambassadar-grupper

3. Tryk pa "Request Membership”

4. Andre kan sa finde og kontakte dig direkte, hvis du har gjort dine kon-
taktoplysninger synlige i din profil — og ellers via den interne besked-
service pa CONNECT .

Du kan finde og kontakte ambassaderer ved at sage pa medlemmer af de

tre ovennavnte grupper pa CONNECT.

LAS MERE OM AMBASSAD@RPROGRAMMET PA LW ASE.DK/AMBA

Bemark: ASB Alumni er et netvaerk for alumner fra Handelshgjsko-

len. Vi kan desvarre ikke tilbyde alumner fra det gvrige AU at blive
medlem af ASB Alumni.

"DET ER MIN PLIGT AT
GIVE NOGET TILBAGE”

JESPER GREEN FROST

MA IN CORPORATE COMMUNICA-
TION, 2008

PROJEKT- OG EVENTCHEF, DANSK
MODE & TEXTIL

HVAD FAR DU UD

AF AT VARE MED?

— Mit netveerk bliver bredere. Jeg har
et aktivt link til studiemiljoet, som jeg
kan bruge som inspiration og traekke
pa, nar jeg har brug for det. Desuden
synes jeg, at jeg opfylder en pligt ved
at give den viden, jeg har, videre —
det er jo trods alt viden, vi skal leve
af i fremtiden.

HVAD BETYDER DET FOR DIG AT

VARE AMBASSAD@R?

- Rigtig meget! Jeg kan give tilbage
til Handelshgjskolen og de studerende
ved at vejlede i forhold til den uddan-
nelse, jeg har — for eksempel om den
lever op til de studerendes forvent-
ninger, og hvilke muligheder der er
bagefter.

HVORDAN ER DU KOMMET TIL,

HVOR DU ER | DAG?

- Jeg er, hvor jeg er i dag, pa grund
af min erfaring og faglige kompetence
fra min uddannelse. Jeg brugte ikke
selv'ambassaderer”, og det fortryder
jeg lidt i dag, for jeg er sikker pa, jeg
kunne have faet en masse ud af det.


http://www.asb.dk/ambassador

"JEG VIL HJALPE DE 5TU-
DERENDE GODT PA VEJ”

CHRISTINA HENRIKSEN
CAND.MERC. | LOGISTIK, 2007
BUSINESS ANALYST,

LEGO KONCERNEN

HVORFOR VALGTE DU

AT BLIVE AMBASSAD@R?

- Jeg er meget taknemmelig for,

at der var nogen fra“den virkelige
verden”, som ville hjaelpe mig og in-
teresserede sig for min uddannelse,
dengang jeg selv var studerende, og
jeg vil gerne give de studerende pa
Handelshgjskolen den samme oplevel-
se. Det er vigtigt for mig, at de far de
bedste muligheder for at bruge deres
potentiale, og maske kan jeg hjaelpe
dem godt pa vej.

HAR DU SELV BRUGT
“AMBASSAD@RER"?

- Jeg brugte Handelshgjskolens men-
torprogram og ville selvfalgelig have
brugt ambassaderprogrammet, hvis
det havde eksisteret. Der er ingen
tvivl om, at netvark er alfa og omega,
nar man skal have foden indenfor i en
virksomhed.

VIL DU SELV AKTIVT BRUGE
ALUMNENETVARKET?

- Jeg er ikke med for at fa noget ud
af det, men for at stille min erfaring
til radighed for Handelshajskolens
studerende. Desuden er jeg meget
glad for mit job og for at veere en del
af LEGO Koncernen. Den glaede vil jeg
gerne bringe videre.
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"DET ER MIN MADE
AT SIGE TAK PA”

ANDREAS WITTMER

MSC IN FINANCE & INTERNATIONAL
BUSINESS , 2002

DR. OEC. HSG

MANAGING DIRECTOR, CENTER FOR
AVIATION COMPETENCE, UNIVERSITY
OF ST. GALLEN, SCHWEIZ

HVORFOR VALGTE DU

AT BLIVE AMBASSAD@R?

—Jeg vil gerne holde kontakten til
Handelshgjskolen, de andre alumner
og de studerende for at veere teaet pa
kommende medarbejdere. Det er ogsa
min made at sige tak pa til Handels-
hojskolen for en god uddannelse, som
var starten pa den akademiske kar-
riere, jeg har i dag.

HVORDAN ER DU KOMMET TIL

HVOR DU ER | DAG?

—Jeg gjorde det pa min egen made.
Det er vigtigt at vaere struktureret,
fokusere pa hgj kvalitet og altid vaere
et skridt foran.”

BRUGER DU ALUMNENETVARKET?
—Jeg bruger netvarket, nar jeg har
brug for det. Der er mange netvark
at holde ved lige, men jeg arbejder

pa mine personlige forbindelser med
folk, jeg ser jaevnligt, eller nogle, som
har samme job, hvor vi deler viden el-
ler arbejder sammen pa projekter.
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