
Sådan bliver du ambassadør!

Kunne du tænke dig at blive ambassadør for din uddannelse, organisation 
og/eller region - ligesom Jesper, Christina og Andreas? Det er hurtigt og 
nemt:
1.	 Log på CONNECT: www.connect.asb.dk (skriv til alumni@asb.dk hvis du 

ikke kan huske dine adgangsoplysninger)
2.	 Gå til “Groups” – “Volunteers” og vælg en af de tre 

ambassadør-grupper
3.	 Tryk på “Request Membership” 
4.	 Andre kan så finde og kontakte dig direkte, hvis du har gjort dine kon-

taktoplysninger synlige i din profil – og ellers via den interne besked-
service på CONNECT .

Du kan finde og kontakte ambassadører ved at søge på medlemmer af de 
tre ovennævnte grupper på CONNECT.
Læs mere om ambassadørprogrammet på www.asb.dk/ambassador

ASB Alumni

Over 100 alumner har allerede meldt sig til at 

videregive deres viden og erfaringer til stude-

rende, medarbejdere og andre alumner fra Han-

delshøjskolen. 

Af Sara Green Brodersen,  

studentermedhjælper  

hos ASB Alumni

ASB Alumni har sat ambassa-

dørprogrammet i gang i løbet af 

2009 for at imødekomme mange 

alumners ønske om at dele deres 

viden og erfaringer – og gøre det 

let for andre fra Handelshøjskolen 

at komme i kontakt med nogen, 

som har været i samme båd, og 

som nu har fingeren på pulsen i 

erhvervslivet.

Alumner kan melde sig som 

ambassadører for enten deres 

uddannelse, organisation eller 

region. Ambassadørerne kan råd-

give om alt lige fra erfaringer med 

deres uddannelse på arbejdsmar-

kedet og karrieremuligheder i en 

bestemt virksomhed til arbejds-

kulturen i et bestemt land.

Desuden er der også noget at 

hente for ambassadørerne selv, 

som udvider deres netværk og har 

mulighed for at give noget tilbage.

Kontakten med ambassadører-

ne starter via ASB Alumnis online 

community CONNECT og foregår 

uden indblanding fra Handelshøj-

skolen.

Har du en 
ambassadør i 
maven?

“�Det er min pligt at 
give noget tilbage”

Jesper Green Frost 

MA in Corporate Communica-

tion, 2008 

Projekt- og Eventchef, Dansk 

Mode & Textil 

Hvad får du ud  

af at være med?

– Mit netværk bliver bredere. Jeg har 
et aktivt link til studiemiljøet, som jeg 
kan bruge som inspiration og trække 
på, når jeg har brug for det. Desuden 
synes jeg, at jeg opfylder en pligt ved 
at give den viden, jeg har, videre – 
det er jo trods alt viden, vi skal leve 
af i fremtiden.

Hvad betyder det for dig at  

være ambassadør?

– Rigtig meget! Jeg kan give tilbage 
til Handelshøjskolen og de studerende 
ved at vejlede i forhold til den uddan-
nelse, jeg har – for eksempel om den 
lever op til de studerendes forvent-
ninger, og hvilke muligheder der er 
bagefter. 

Hvordan er du kommet til,  

hvor du er i dag?

– Jeg er, hvor jeg er i dag, på grund 
af min erfaring og faglige kompetence 
fra min uddannelse. Jeg brugte ikke 
selv“ambassadører”, og det fortryder 
jeg lidt i dag, for jeg er sikker på, jeg 
kunne have fået en masse ud af det.

Bemærk: ASB Alumni er et netværk for alumner fra Handelshøjsko-
len. Vi kan desværre ikke tilbyde alumner fra det øvrige AU at blive 
medlem af ASB Alumni.
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Christina Henriksen 

Cand.merc. i logistik, 2007 

Business Analyst,  

LEGO Koncernen

Hvorfor valgte du  

at blive ambassadør?

– Jeg er meget taknemmelig for, 
at der var nogen fra“den virkelige 
verden”, som ville hjælpe mig og in-
teresserede sig for min uddannelse, 
dengang jeg selv var studerende, og 
jeg vil gerne give de studerende på 
Handelshøjskolen den samme oplevel-
se. Det er vigtigt for mig, at de får de 
bedste muligheder for at bruge deres 
potentiale, og måske kan jeg hjælpe 
dem godt på vej.

Har du selv brugt 

“ambassadører”?

– Jeg brugte Handelshøjskolens men-
torprogram og ville selvfølgelig have 
brugt ambassadørprogrammet, hvis 
det havde eksisteret. Der er ingen 
tvivl om, at netværk er alfa og omega, 
når man skal have foden indenfor i en 
virksomhed.

Vil du selv aktivt bruge 

alumnenetværket?

– Jeg er ikke med for at få noget ud 
af det, men for at stille min erfaring 
til rådighed for Handelshøjskolens 
studerende. Desuden er jeg meget 
glad for mit job og for at være en del 
af LEGO Koncernen. Den glæde vil jeg 
gerne bringe videre.

Andreas Wittmer 

MSc in Finance & International 

Business , 2002 

Dr. oec. HSG 

Managing Director, Center for 

Aviation Competence, University 

of St. Gallen, Schweiz

Hvorfor valgte du  

at blive ambassadør?

– Jeg vil gerne holde kontakten til 
Handelshøjskolen, de andre alumner 
og de studerende for at være tæt på 
kommende medarbejdere. Det er også 
min måde at sige tak på til Handels-
højskolen for en god uddannelse, som 
var starten på den akademiske kar-
riere, jeg har i dag.

Hvordan er du kommet til  

hvor du er i dag?

– Jeg gjorde det på min egen måde. 
Det er vigtigt at være struktureret, 
fokusere på høj kvalitet og altid være 
et skridt foran.”

Bruger du alumnenetværket?

– Jeg bruger netværket, når jeg har 
brug for det. Der er mange netværk 
at holde ved lige, men jeg arbejder 
på mine personlige forbindelser med 
folk, jeg ser jævnligt, eller nogle, som 
har samme job, hvor vi deler viden el-
ler arbejder sammen på projekter. 

“�Jeg vil hjælpe de stu
derende godt på vej”

“�Det er min måde  
at sige tak på”
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